Cuarto semestre

= Expresion verbal en el contexto de los negocios
= Ingles IV

= Desarrollo y economia regjonal

= Comercio internacional

= Técnicas de negociacion y comercializacion

= Proyectos y fuentes de financiamiento

= Investigacion de mercados

Quinto semestre

= Comportamiento organizacional y desarrollo humano
= Administracién de la cadena de valor

= Promocion y fomento al comercio internacional

= Proyectos de innovacion en negocios regionales

= Andlisis prospectivo para la toma de decisiones

= Optativa 1

= Inglés V

Sexto semestre

= Legislacion de patentes y marcas

= Comercio electrénico

= Software especializado en gesion de negocios
= Laboratorios de negocios internacionales

= Optativa Il

= Practica profesional

Séptimo semestre

= Gestion de calidad en los negocios

= Logistica del comercio internacional

= Incubadora de negocios y empresas
= Finanzas y mercados bursatiles

= Electiva

= Consultoria e inteligencia de negocios
= Seminario de Titulacion

= Octavo semestre
= Servicio Social
= Seminario de Titulacion Il
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Licenciatura en
Gestion y Desarrollo de Negocios

Tipo de programa: Nivel 6

Area de formacién: Ciencias Administrativas
Modalidad: Escolarizada

Titulo que se otorga: Licenciado en Gestién y Desa-
rrollo de Negocios

Duracion: 8 Semestres

Unidad Académica: Escuela de Ciencias Administra-
tivas/Subsede Villacorzo.

Perfil de Ingreso

* Conocimientos bdsicos de: Economia, matemdticas, in-
glés, administracién, contabilidad e informética.

* Habilidades basicas de Expresién oral y escrita, andlisis
y sintesis de informacién y trabajo en equipo.

* Aspiracién a desarrollarse en ambientes de alto nivel
académico y de exigencia trabajando en equipos multi-
disciplinarios.

* Capacidad para aprender otros idiomas, habilidad
para adaptarse a diferentes ambientes culturales, ejercer
liderazgo y ser agente de cambio con actitud critica.

* Inferés por conocimiento y andlisis de los acontecimien-
tos econémicos, politicos y sociales mas relevantes que
acontecen, a nivel nacional e internacional.

* Adaptacién a los constantes cambios e innovacién tec
nolégicos y educativos.

* Desarrollo emprendedor y de innovacién.

* Valores de servicio, respeto, honestidad, congruencia,
alta confidencialidad y discrecién en el manejo de infor-
macion.

Perfil de Egreso

El egresado de la licenciatura en Gestion y Desarrollo de
Negocios es un profesional competente en el area de la
administracién corporativa, que utiliza sistemas de informa-
cion de mercado para la identificaciéon y aprovechamiento
de oportunidades de negocios locales, nacionales e inter-
nacionales, con base en las normatividades del ambito co-
mercial, actlia con criterio ético, proactivo y emprendedor.
Conforme las siguientes competencias profesionales:

* Posee conocimiento amplio de las diversas areas de la
empresa en las que utiliza estrategias eficientes.

* Aplica estrategias orientadas al crecimiento y diversifica-
cién constante de la empresa, para el logro su participacion
en el mercado nacional o internacional.

« Desarrolla eficientemente estrategias y técnicas de nego-
ciacion.

» Utiliza sistemas de inteligencia de mercados para la sa-
tisfaccion de las necesidades del consumidor y apoyo a los
objetivos corporativos.

¢ |dentifica oportunidades de negocios nacionales y glo-
bales relacionadas a diversos giros en las que la empresa
puede incursionar.

* Realiza diagnéstico de las perspectivas comerciales y de
negocios nacionales, en el contexto de la globalizacion.

* Integra redes de negocios que le permitan competir en un
mundo globalizado.

* Formula, evalla y gestiona: proyectos, planes de negocios
y de comercio, nacionales e internacionales.

* Elabora propuestas de negocios con base en la identifica-
cién de oportunidades de mercado.

» Asesora la consolidacion de empresas en etapas de cre-
cimiento y madurez.

« Utiliza estrategias de autorregulacion y comunicacién efi-
caz en espanol e inglés, asi como las TIC para la gestion
de informacién y la actualizacién permanente en su campo
disciplinar.

* Posee capacidad de liderazgo y habilidades directivas.

* Actla bajo un criterio ético relacionado con su persona,
su profesién y su entorno.

Plan de estudio

Primer semestre

= |nglés |

= Tecnologias de informacion y comunicacion

= Bases de gestion y desarrollo de negocios

= Matematicas empresariales

= Innovacién y gestion en modelos de negocios
= Administracion financiera

= Metodologia de la investigacion

Segundo semestre

= Régimen juridico de los negocios

= Etica y responsabilidad social

= nglés Il

= Estructura organizacional y administracion de negocios

= Mercadotecnia e innovacion

= Administracion de costos y precios

= Estadistica aplicada a la Investigacion del desarrollo de negocios

Tercer semestre

= Derecho corporativo y laboral

= Inglés Il

= Economia, empresas y entorno global

= Matematicas financieras

= Anélisis del consumidor

= Contabilidad aplicada a los negocios

= Estadistica inferencial en le investigacion empresarial



